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Uitgangspunten Lente-akkoord

• 25% energiezuiniger per 1 januari 2011 (EPC 0,6)

• 50% energiezuiniger per 1 januari 2015 (EPC 0,4)

• Energieneutrale nieuwbouw in 2020

• Referentie: 1 januari 2007



Waarom Lente-akkoord afgesloten?

Regeringsakkoord Schoon en Zuinig

Afspraken EU 20-20-20

Energieverbruik huishoudens Nederland: 18%

Alle markten oriënteren zich op duurzaamheid.

Ook wij kunnen hier niet omheen.

Dus akkoord op 22 april 2008: we pakken de ambitie pro-actief op!



Lente-akkoord opgave voor branche is vierledig:

• Zorgen dat je bedrijf het kan bouwen

• Zorgen dat je bedrijf het wil bouwen

• Zorgen dat de klant het kan kopen/huren

• Zorgen dat de klant het wil kopen/huren



1. Zorg dat je bedrijf het kan bouwen:

Doe kennis op:

Energievademecum (20 mei uit)

Sleutel naar concepten (20 mei uit)

Toolkit reeks

Themabijeenkomsten

Doe ervaring op:

Voorbeeldprojecten Excellente Gebieden, 

Voorbeeldprojecten UKR

Eigen proefproject binnen je bedrijf

bijvoorbeeld met conceptueel bouwen netwerk



2. Zorg dat je bedrijf het wil bouwen:

Dit gaat om

• Drive, overtuiging, maatschappelijke relevantie zien

• Kansen zien, markt zien

• Lange termijn perspectief nu weten te vertalen



3. Zorg dat de klant het kan kopen/huren:

Financieringsruimte

• Kopers: Groenregeling

• Kopers: sVN

• Kopers/huurders: woonlasten



3. Klant moet het kunnen kopen/huren:

Betaalbaarheid

• Vrij op naam prijs / hypotheek

• Eindwaarde bij doorverkoop (waardevast, waardestijging)

• Maandelijkse energielasten als onderdeel van woonlasten

• Ruimte in Woningwaarderingstelsel voor

energiemaatregelen



3. Maak Groene hypotheek op woning mogelijk

Vanaf 30 maart is nieuwe Groenregeling in werking:

Ca. 1 procentpunt rentekorting op Groene hypotheek

Leenbedrag € 100.000 voor grondgebonden woning

en € 65.000 voor gestapelde woning

Voorwaarden:

• Woning 35% energiezuiniger dan Bouwbesluit

• Toepassing duurzaam hout (FSC)

• Regenwater afgekoppeld



3. Energielabel

11/05/2009 -Huizenkopers zijn bereid 

gemiddeld bijna 4 procent meer te betalen 

voor woningen met een groen energielabel. 

Daarentegen zien liefst 90 procent van de 

kopers af van het recht om het te kopen huis 

te voorzien van een energielabel. Dat blijkt uit 

onderzoek van de Rotterdam School of 

Management en de Universiteit Maastricht, dat 

vandaag is gepubliceerd.



Energie-calculator



4. De klant moet het willen kopen/huren

Hoe verleiden we de klant?

• Betaalbaarheid: kosten/kwaliteit

• Service (keuze, uitleg, klantcontact)

• Comfortabel (opleverkwaliteit, warmte/koelte naar behoefte,

geen tocht)

• Gezond (opleverkwaliteit, frisse lucht, geen herrie, geen emissies)

• Bijdrage aan milieu

Probleem of een uitdaging….?



Samenvattend

Behoeften, 
wensen

Prijs, 
woonlasten

Klant

Drive, 
kansen zien

Kennis, 
ervaring

Bedrijf

WillenKunnen



Programma

2 Workshops:
Gedragspsychologie

Verleiden

Lezing
Woonlasten

Klant

(deels)
Workshop
Verleiden

Workshop
Conceptueel

bouwen
Bedrijf

WillenKunnen


